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—— A PARTNERI —

Vas prodej.
Jasny plan.

Nejprve pochopim VAs cil. Potom provéerim fakta, pfipravim strategii
a kazdy tyden s Vami vyhodnotim skutecné vysledky.
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Milan + Sabina
Dva lidé. Jedna odpovédnost.

7

Sest kroku, které na sebe navazuji

0l 02 03 04 05 06

Pochopit Provérit Pripravit Oslovit Vyhodnotit Dokongit

Na ¢éem mi zalezi: abyste vzdy védeéli, pro¢ néco délame, co nam rika trh a jaky je nas

dalsi krok. Neslibuji hotového kupujiciho — systematicky ho hledame.
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Krok 01/ Pochopit
Nejdriv potrebuji znat Vas cil.

Spravna strategie nezacina cenou za mZ. Zacina pochopenim toho, ceho chcete
prodejem skutecné dosahnout.

o1 02

Proc¢ prodavate? Kolik mate ¢asu?

Stéhovani, nové bydleni, zivotni zména Je termin jen Vasim pranim, nebo na
nebo investi¢ni rozhodnuti. prodej navazuje dalsi zavazek?

03 04

Co kdyz neprodame? Co kdyz bude cena nizsi?

Jaky dopad by mél odklad a co Kde je Vase hranice a jak by to zménilo
potrebujeme stihnout? dalsi kroky?

Vysledek nasi prvni schiizky

Jasné zadani prodeje.

Spolec¢né pojmenujeme Vas cil, termin, o¢ekavanou cenu a hranice rozhodovani. Teprve
na tomto zakladé Vam doporucim, jak postupovat — a zda Vam vibec dokdzu nabidnout
sluzbu, kterou potrebujete.

Kdyz Vas cil nedava na trhu smysl, feknu Vam to oteviené.
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Krok 02 / ProvéFit

Nejdriv fakta. Potom cena.

Abychom cenu mohli obhajit, potfebujeme rozumeét bytu, domu i konkurencnim

nabidkam.
Byt + dim Trh + konkurence
Byt Realizované ceny
Plochy, rozvody, vady, pfislusenstvi, provozni Dostupné informace o skute¢nych
naklady a dokumentace. prevodech z katastru.
DUm / SV3 Aktudlni nabidky
Strecha, stoupacky, vytah, fond oprav, dvery Ceny, prezentace a konkurence na
a zapisy z jednani. Srealitach.
PFisti 3 roky Nase zkusSenost
Planované opravy, investice a mozné Vysledky a zpétna vazba z prodejl v dané
mimoradné vydaje. lokalité.

Doporué¢im Vam cenu podie cile, ne podle prani

A B C

Test trhu Realny prodej Termin rozhoduje
Prostor oveérit vyssi cenu. Cena odpovida Strategie podle Vaseho
dostupnym dattm. ¢asu.

Co dostanete: konkrétni cenove doporuceni, argumenty, plan prodeje a predem

dohodnuty okamzik, kdy vysledek znovu vyhodnotime.
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Krok 03 / PFipravit

Nabidka musi obstat i bez prohlidky.

Samostatna webova stranka propoji fotografie, video, dulezité informace a pfibéh

Vasi nemovitosti.

INVESTIGNI POROVNANI REKONSTRUKCE
PLINVBYTES vs. 3

01 02 03 04

Fotografie Video / 3D Pudorys Fakta

Silny prvni dojem. Prohlidka Jasna dispozice. Naklady
nanecisto. a dokumenty.

Jedna stranka je centrem naseho marketingu. Na ni sméfujeme reklamu, nabidky

z portald i kontakty z databaze. Pokud to pomuze rozhodovani, doplnime také vizualizaci

a rozpocet rekonstrukce.

Skutec¢né ukazky prezentace

Slezska / Praha 2 Luzicka / Praha 2

2+kk « 67,4 m? 3+1.107,84 m?

Technicky stav, dokumenty a potencial Prezentace interiéru, domu a vyhod
bytu. lokality.

(% B\ Milan Bre¢ka Sabina Ras E-mail
\ +420 725293 154 +420 608 304 994 reality@milanbrecka.cz
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Krok 04 / Oslovit

Nechci vic prohlidek. Chci ty spravnée.

Definujeme skutec¢ného kupujiciho. Pak volime marketing a provérujeme, zda ma
navstéva bytu smysl.

Kdo? Proc? Kde?

Komu bude byt davat Jakou potrebu tim vyresi? Kde ho dokazeme oslovit?
smysl|?
Privedeni zajemce
Portaly + online Vlastni databaze
Inzerce, reklama a socialni sité. Osloveni relevantnich kontaktd.
Lokalni pohlednice Zahraniéni kupujici
Cilené osloveni sousedstvi. Podle lokality i anglicka komunikace.

Provéreni pred prohlidkou

01 02 03
Finance Potieba Rozhodnuti
Rozpocet a hypotéka Co hledd a co uz vidél Kdo rozhoduje a kdy

Interni skére: pripraveny kupujici / doplnit informace / zatim nerelevantni. Prohlidku

doporucime, az kdyz zname motivaci, financovani a dalsi krok.
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Krok 05 / Vyhodnotit

Kazdy tyden vite, co funguje.

Nedostanete jen Cisla. Dostanete také vysvétleni, co nam odezva kupujicich fika a co
spolecné udélame dal.

Takhle vypada struktura naseho tydenniho reportu

Poptavky Provéreni Prohlidky Nabidky

Zjistujeme
Kolik lidi reaguje - jaké maji rozpocty - s €¢im byt porovnavaji - co jim brani v koupi - zda maji
zajisténé financovani.

Kdyz je potfeba, zménime strategii

Malo reakci

Upravime cileni, sdéleni a porovname cenovou hladinu.

Prohlidky bez nabidky

Rozkryjeme namitky a znovu porovname konkurenci.

Obavy z rekonstrukce

Doplnime vizualizaci a vérohodnou kalkulaci nakladu.

Kazdy tyden jedno jasné doporuceni. Pokracovat, upravit prezentaci, zménit cileni,

nebo prehodnotit cenu - vzdy na zakladé skutec¢nych vysledku.
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Krok 06 / Dokonéit

Odpovidam za cely proces az do konce.

Vybé&rem kupujiciho prace nekonéi. Ridime rezervaci, financovani, smlouvy, Uschovu,
katastr i predani véetné klicU, protokolu a energii.

Od rezervace po predani

O O o o o

o1 02 03 04 05
Rezervace Finance Smiouvy Katastr Pred
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Konkrétni pfiklad z nasi prace / Slezska

46 12 2

dni do prodeje prohlidek konkrétni nabidky

Prodej za plnou nabidkovou cenu. Vysledek konkrétni zakazky, nikoli slib vysledku u jiné nemovitosti.

Reference, na kterych si zakladame

»UZ na prvni schuzce nds ohromil svou pfipravenosti.“

Z verejného hodnoceni klientd.

Vase zadani ze schizky

Co chcete prodejem dosahnout
Do kdy to potiebujete

Na ¢em se domluvime jako prvnim

M\ Milan Brecka Sabina Ras E-mail
‘ +420 725 293 154 +420 608 304 994 reality@milanbrecka.cz
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