PRODEJNI STRATEGIE

Cilem v soucasné dobé je PRODAT za optimalni hodnotu odpovidajici stavu, lokalité a
soucasné situaci na trhu. O¢ekavani doba pro vyhledani zdjemce 3mésice+ doba pro prevod.
SniZeni této doby = sniZeni pocatecni inzerované ceny (neni popularni lec efektivni).

PRIPRAVANA FAZE

v PFiprava nemovitosti pfed prodejem

Vycisténi chodnikd — ndklady vlastnika

Technicka inspekce — naklady vlastnika

Kultivace zahrady — naklady vlastnika

Myti oken v pFizemi — pro ucely foceni — naklady vlastnika
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Vyklizeni zni¢eného vybaveni v domé /garazi/venkovni kuchyni
= Kontakt mam dokdazZu necenit
o Vizualizace interiéru pfi zachovani sou¢asného usporadani (var.1)
v Pfiprava nemovitosti po zvefejnéni
o Konzultace architekta k modernizaci interiéru + vizualizace ( var.2)
o Ptiprava profesionalni prezentace
Profesiondlni Texty
Fotografie (denni /vecerni)
Video
Letecké zabéry
Postprodukce
3D sken nemovitosti
Ptiprava 3D pldorysu nemovitosti
(kalkulace + rozsah dle emailu z 20.9.)
Web nemovitosti
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Odsouhlasit findlné zpracovanou prezentaci

v’ Ze strany vlastnika potfebuji dokumenty:
o Pudorys nemovitosti
o Energeticky Stitek — zakonna povinnost vlastnika pfi prodeji
o Dokazi ziskat nabidku
Technickou dokumentaci k ziskani detailnich informaci k pouziti materialu
Cenu za rocni spotrebu elekttiny a plynu ( ziskani predstavy o redlné
spotrebé)



Prodejni a cenova faze

v' Predpoklad realizované ceny v oscilaci: 15mil. — 16mil.
o Realnou cenu viak ziskdme ze skutecnych prohlidek se zajemci.
o Ktomu je tfeba mit TOP prezentaci a cileny marketing
o V kratkém case cca 1mésice zjistime, kde se cenové pohybujeme. Vlastnik
rozhoduje, o dalSich krocich vedouci k vyhledani zajemce.
v Pravidelné sdileni odvedené prace vé. vyhodnoceni
Predlozeni celkového poctu zajemcul vc. Jejich rozpoctu na koupi

o PredloZeni zpétné vazby zajemcu o koupi
o Report inzerce na realitnich serverech
o Report z marketingovych kampani

e inzerce bude zverejnéna v podobé fotodokumentace, ale také video prohlidky v¢.
Leteckych zabér(i a 3D prohlidky

e inzerce bude uvedena na vSech nejvyznamnéjsich realitnich serverech,
e pro prodej bude vytvorena také samostatnd internetova stranka

e inzerce bude pravidelné Topovdna a Hopovdna, to znamena3, Ze bude hrazeno
umistovani na prvnich pozicich pti vyhledavani.

e Nemovitost bude nabidnuta klientlim ostatnich spolupracujicich makléft po celé CR.

e Zakaznik / majitel bude v pravidelnych intervalech zpravidla 1x tydné informovan
emailem o poctu zobrazeni, poc¢tu prohlidek ¢i pfipadné cenové nabidky.

e V pfipadé, Ze se ozve zajemce o prohlidku nemovitosti, nejdfive zajemce projde
,kontrolou” z nasi strany, zda je skutecny, vazny a seridzni zajemce vcetné
zajisténého financovani

e Nasledné bude Milan kontaktovat majitele nemovitosti o zpfistupnéni nemovitosti
(paklize nebude mit klice od nemovitosti) pro potreby prohlidky, pficemz po
prohlidce budeme zjistovat pfipadné dlivody, proc¢ zadjemce o nemovitost nema zdjem
(vysoka cena, nevyhovujici z urcitych dlivodd a podobné - to vSe ndm pomlze
v nastaveni nejvyhodnéjsi strategie prodeje a pfi naslednych jednanich
s potencionalnimi zajemci)



e V pfipadé zajmu ze strany zajemce o koupi nemovitosti, podepisujeme se zajemcem
/vlastnikem a Zprostredkovatelem rezervacni smlouvu, kde se zavazuje uhradit
blokovaci depozitum do bankovni Uschovy (¢astka, ktera by mu byla v pripadé
nenaplnéni dalSich krokd propadla jako pokuta) a dale se zavazuje nasledné koupit
nemovitost, respektive uzavfit Kupni smlouvu.

e Spolecné s pravnimi zastupci prodavajici a kupujici strany bude reSeno pfesné znéni
Kupni smlouvy (napfiklad terminy, toky financi a podobné) a po vzajemném doladéni
vSech podminek dojde k podpisu uvedenych smluvnich ujedndni.

e Po podpisu vySe uvedenych smluv se jiz pouze postupuje dle dohodnutého (napftiklad
Ghrada kupni ceny do notarské /bankovni ¢i advokatni ischovy, vklad na katastr
nemovitosti, predani nemovitosti atd.) provize bude oscilovat na Urovni:

o v pripadé rychlého prodeje 1- 2mésice bude provize 2% + DPH
o v pfipadé dlouhého prodeje 3 — 12 mésicli bude provize 4% + DPH

FindIni vyse provize bude oscilovat od 300 tisic — 600tisici +. DPH a bude se odvijet od:

celkové sjednané ceny se Zajemcem a Vlastnikem nemovitosti
celkové spokojenosti majitele s praci maklére.
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dobé prodeje, nakladech na realizaci k vyhledani zajemce.

e Prodavajici bude detailné a pravidelné informovan o naplhovani dohodnuté strategie.
Veskeré kroky budou konzultovany v pravidelné emailové ¢i osobni komunikaci.



